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CBRE GI y Pygmalion Capital 
compran nueve hoteles 
INVERSIÓN/ La sociedad conjunta de ambos grupos adquiere la cartera a los bancos 
que tenían la deuda de Urvasco. Silken seguirá gestionando los establecimientos.

R. Arroyo Madrid 
CBRE GI y Pygmalion Capi-
tal han puesto en marcha una 
alianza para la compra de ac-
tivos hoteleros en Europa y, 
como primer paso, han ad-
quirido nueve hoteles en Es-
paña, hasta ahora en manos 
de los bancos acreedores del 
grupo constructor Urvasco, 
que entró en concurso de 
acreedores en 2016 con una 
deuda que rondaba los 700 
millones de euros.  

La cartera de préstamos 
dudosos adquirida por CBRE 
GI y Pygmalion Capital tiene 
como garantía unos hoteles 
que, incluyendo la inversión 
necesaria para su reforma, 
estarían valorados en 200 mi-
llones de euros, según fuen-
tes del mercado. 

Los nueve hoteles de cate-
goría cuatro estrellas, que su-
man 1.650 habitaciones, es-
tán situados en Sevilla, Ma-

drid –el Hotel Puerta de Ma-
drid, junto a Ifema–, Bilbao, 
San Sebastián, Santander, 
Tenerife (dos), Valladolid y 
Ciudad Real, seguirán bajo la 
gestión de la cadena Silken. 

El despacho de abogados 
Cuatrecasas realizó la aseso-
ría legal. Christie & Co y JLL 

llevaron a cabo la due diligen-
ce comercial y técnica, res-
pectivamente. Esta cartera 
de hoteles proporciona una 
“base sólida” para crecer en 
el mercado español explican 
desde las compañías, que 
han designado a Ramon 
Tomàs como director del 

portfolio de inversiones de la 
compañía en España.  

El responsable para Euro-
pa Continental de CBRE GI, 
Alexander van Riel, indica 
que la sociedad conjunta ha 
desembarcado en el mercado 
hotelero español –también es 
la primera incursión de 
CBRE GI en este segmento– 
con una cartera “muy solicita-
da”. Y añade que “esta tran-
sacción está en línea con 
nuestra estrategia global de 
crear joint ventures estratégi-
cas con especialistas del sec-
tor”. Christophe Beauvilain, 
socio fundador de Pygmalion 
Capital, subraya que “hay 
oportunidades de inversión 
porque los bancos europeos 
todavía presentan una gran 
exposición a créditos dudosos 
y hay numerosos fondos de 
deuda que han estado com-
prando activamente carteras 
con este tipo de préstamos”.

El Hotel Puerta de Madrid forma parte de la cartera traspasada.

Domus VI 
compra el 
32% de Acalis 
para entrar en 
Latinoamérica
A.C. Vigo 
El tercer grupo geriátrico eu-
ropeo de capital privado aca-
ba de cerrar su quinta compra 
en lo que va de año. Domus VI 
ha adquirido el 32% del capi-
tal del grupo Acalis en una 
operación que combinó com-
pra de participación y amplia-
ción de capital. Este movi-
miento supone su desembar-
co en el mercado latinoameri-
cano con la compra de la prin-
cipal compañía de esa zona. 
Actualmente, Acalis tiene 
1.009 plazas en 11 residencias 
(9 en Chile, una en Uruguay y 
otra en construcción en Co-
lombia) y aspira a duplicar su 
oferta en el año 2021. Acalis 
Belgium y Corporación Fi-
nanciera Internacional (IFC), 
miembro del Banco Mundial, 
son los otros dos socios. 

Domus VI se estrenó este 
año también en Portugal con 
dos compras. La última la for-
malizó la semana pasada (Be-
llavida) y le sitúa como segun-
do operador del país.

Nauta inyecta 
cuatro 
millones en  
la tecnológica 
Mercaux
J.O. Barcelona 
Nueva inversión de Nauta en 
Gran Bretaña. La firma de ca-
pital riesgo fundada en Barce-
lona ha cubierto en solitario 
una ronda de financiación de 
3,5 millones de libras –casi 
cuatro millones de euros– en 
la tecnológica Mercaux, espe-
cializada en la digitalización 
de tiendas físicas. 

La empresa, creada en 2013 
por Olga Kotsur y Alex Pe-
trov, tiene clientes como Ni-
ke, Karen Millen, French Co-
nection, Benetton o Under 
Armour. Su tecnología, que 
ayuda a incorporar a las tien-
das los beneficios del mundo 
digital, está ya presente en 
unos 250 establecimientos. 

Con los fondos inyectados 
por Nauta, Mercaux impulsa-
rá su crecimiento, entrará en 
nuevos mercados e intensifi-
cará su apuesta por la I+D. 

Nauta toma así una partici-
pación significativa en Mer-
caux y entra en el consejo de 
administración de la empresa.


